BAB 5
SIMPULAN, KETERBATASAN, DAN SARAN

5.1 Simpulan
Berdasarkan hasil penelitian yang dilakukan oleh penulis, maka dapat
disimpulkan bahwa:

1. Pembelian barang dilakukan selama mendapatkan persetujuan dari Senior
Manajer dan Manajer Logistik.

2. Proses negosiasi PT Rekaindo Global Jasa memiliki alur negosiasi yang
dilakukan dengan cara pihak purchasing mengirimkan SPPH, setelah itu pihak
vendor yang telah menerima SPPH mengrimkan penawaran yang sesuai
dengan permintaan PT Rekaindo Global Jasa apabila pihak vendor telah
mengirimkan penawaran maka dapat dilakukan negosiasi pembelian barang
terkait dengan kebutuhan produksi.

3. Negosiasi yang dilakukan PT Rekaindo Global Jasa menggunakan dua acara
yaitu dengan negosiasi langsung maupun negosiasi tidak langsung. Kedua
negosiasi ini membahas mengenai aspek-aspek dalam pembelian produk.

4. Aspek-aspek yang dinegosiasikan PT Rekaindo Global Jasa dengan vendor
terkait harga, waktu pengiriman serta termin pembayaran.

5.2 Keterbatasan
Keterbatasan dalam penelitian ini adalah:

1. Penelitian ini masih terbatas pada peran negosiasi di divisi operasi departemen
logistik PT Reka, sehingga wawancara yang dilakukan masih terbatas pada
negosiasi antara departemen logistik dengan vendor.

2. Keterbatasan waktu magang yang dilakukan oleh penulis, sehingga tidak dapat
meneliti peran negosiasi secara menyuluruh dengan departemen lain yang
terlibat.

5.3 Saran

Dengan memperhatikan keterbatasan yang ada, diharapkan penelitian

selanjutnya dapat mempertimbangkan faktor berikut :
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1. Pada penelitian selanjutnya dapat melakukan penelitian peran negosiasi di PT
Reka secara menyeluruh, karena beberapa negosiasi melibatkan beberapa
deepartemen di PT Reka.

2. Perusahaan dapat memberikan kesempatan magang secara fulltime, sehingga
memahami peran negosiasi yang dilakukan oleh PT Reka secara menyuluruh

dengan vendor.
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