BAB V
KBSIMPULAN DAN SARAN

Pada bagian tarxakhir ini penuiils mnm

beborapa kesimpulan yang barhasil dianbil dari bab-bad
asebelunnya sorta sedikit saran yang mungkin bermanfaat
bagi perusahaan,

1. Kesiapwlan

Perdasarkan uraian dan analisa yang telah di-

kemukakan penulis dalam bab-badb terdahulu, penulis akan
nencobha nenarik Resispvlan sebagai berikut 3

L

2.

Dari pembahasan di muka terbukti bahwa dengan me-
rubah syarat kredit dari 2/10 net 33 nenjadi 3/10
net 35, maka perusahaan akan dapat nmeningkatkan
volume penjuoalannva, di samping itn perusahsan juga
dapat meaperolsh keuntungan yang lebih besar. Dengan
denaikian berarti bahwa hipotesa qujn yang penulis
hemukakan @i bab I {Pendahuluan) terbukti benar.

Dalan menjalankan aktivitas penjualannya, perusahaan
"X" selain nelaksanakan penjvalan secara tunai, juga
molakukan penjualan secara kredit, di mana dalan
menjalankan penjualan kreditnya tersebut, pezrusahaan
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menetapkan syarat kredit 2/10 net 35 yang artinya
pembeli yang membayar dalam waktu sepuluh hari se-
telah dibukanya faktur penjualan akan mendapatkan
potongan harga sebesar dua prosen dari harga pen-
jualan atau pembayaran dilakukan selambat-lambatnya
tiga puluh lima hari dari tanggal faktur pen- .
jualaqnya.

Hasil penjualan redit gselama ini mengalami pe-
ningkatan namun peningkatan ini diikuti pula oleh
peningkatan di dalam saldo piutangnya. Akibatnya
saldo pilutangpun bertambah besar daxri tahun ke

‘Vtahun.

Meningkatnya saldo piutang itu umumnya disebabkan
banyaknya pelanggan yang menunda-nunda waktu pem-
bayaran hutangnya. Hal ini dapat dilihat pada per-
hitungan tingkat perputaran piutang semakin kecil
gexta periode rata—raté pehgumpulan piutang yang
mana Jika dibandingkan jangka waktu kredit yang
telah ditetagkan oleh perusahaan menunjukkan adanya
gejala keterlambatan. ' "

Dengan mengubah syarat kredit menjadi 3/10 net 35,
maka potongan tunai yang diberikan lebih besar dari-
pada perusahaﬁn pesaing, akibatnya penjualan tunai

saja meningkat sehingga keuntungan perusahaan neng-



7.

8.
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alami peningkatan.

Peningkatan keuntungan yang diperoleh perusahaan
lebih besar dibandingkan dengan kenaikan biaya
variabel dan kenaikan biaya potongan tunai sedangkan
kerugian piutang tak tertagih tetap karena tidak ada
peningkatan penjualan kredit.

Tingkat perputaran piutang meningkat dan ‘periode
rata-rata pengumpulan piutang turun sehingga ada
penghematan biaya investasi dalam piutang.

Dengan demikian perubahan syarat kredit ini akan me-
ningkakan laba bersih operasi perusahaan dan kenaik-

an profit margin on sales,

Saran

Bardasarkan kesimpulan tersebut di atas, penulis

akan mencoba memberikan saran yang mungkin dapat ber-

manfaat bagi Perusahaan "X" Sidoarjo maupun semua pihak

yang berkepentingan.

1.

Sebaiknya perusahaan memakail syarat kredit 3/10 net
35 karena laba bersih operasi dan profitabilitas
lebih besar daripada menggunakan syarat kredit 2/10

net 35, sehingga lebih menguntungkan perusahaan.

2. Hendaknya kebijaksanaan syarat kredit'nantinya di-

cantumkan pada faktur penjualan perusahaan agar



3.

4.

5.
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langganan dapat mengetahuinya untuk dipakai sebagai
bahan pextimbangan.

Pomahaan hendaknya nemperhatikan pula besarnya po-
tongan tunai yang diberikan oleh pesaing. Jadi dalam
hal ini besarnya tingkat potongan tunai yang dita-
warkan haruslah lebih besar atau paling tidak harus
sama dengan besarnya tingkat potongan tunai yang di-
berikan oleh para pesaing lainnya. Hal ini dimaksud-
kan agar para langgapan tertarik untuk memanfaatkan
potonqan tunail yang ditawarkan oleh perusahaan.

Di dalam menentukan pemballi yang akan dilayani
dengan penjualan kredit, perusahaan hendaknya men-
carli informasi atau mengadakan penyelidikan lebih
lanjut tentang watak atau karakter pembeli, jalannye
operasl pearusahaan pembeli, keadaan toko calon lang-~
ganan dan sebagainya. Apabila memungkinkan, terutanma
yang menyangkut penjualan dalam jumlah yang besar,
perusaaan hendaknya meminta jaminan dari pembeli
yang bersangkutan. Dengan demikian maka risiko atas
tidak ts:tagihnya atau tertundanya pembayaran pi-
utang dapat diperkecil. _

Untuk para langganan yang memang tidak meampunyai
itikad baik pada perusahaan dengan cara sering ne-
nunda-nunda pecbayarannya maka porusahaan parlu
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mengadakan pengawasan yang lebih ketat terhadap
langganan ini dan bila dirasakan perlu peruéahaan'
harus berani mengambil tindakan tegas dengan meng-
akhiri hubgngﬁn terhadap langganan ini sehingga per-
usahaan terhindar dgri permainan oleh langganan yang
tidak beritikad baik,

Melaksanakan sistam penagihan yang lebih baik atau

lebih mencapai sasaran, supaya tidak ada langganan

yang menunda pembayarannya melewati -jJangka waktu
yang telah disepakati.
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