Lampiran 2a. Profil Responden
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Penelitian
No JK Usia Lokasi Pengeluaran Mﬁ;f ke Kampus
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony
1 Wanita 18 Pusat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
2 Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
3 Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony
4 Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr
5 Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
6 Wanita 19 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
7 Pria 22 Timur Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony
8 Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
9 Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony
10 Pria 20 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
11 | Wanita 21 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
12 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -
13 Pria 22 Selatan | Rp. 1.500.000 | Motorolla | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony
14 Pria 18 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya = Rp.
15 | Wanita 20 Selatan 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr
16 | Wanita 22 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
17 Pria 21 Surabaya =Rp. Nokia UK Petra
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Barat 1.500.000

Surabaya =Rp. Blackberr

18 | Wanita 20 Pusat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

19 | Wanita 19 Barat 1.500.000 y UK Petra
Surabaya = Rp. Blackberr

20 | Wanita 20 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

21 | Wanita 21 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

22 Pria 20 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

23 Pria 22 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya = Rp. Blackberr

24 | Wanita 22 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

25 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

26 Pria 18 Barat Rp. 1.500.000 | FEriccson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

27 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

28 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

29 | Wanita 20 Pusat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

30 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

31 | Wanita 18 Pusat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

32 | Wanita 21 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

33 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

34 | Wanita 20 Pusat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

35 | Wanita 18 Pusat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

36 Pria 20 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra

37 | Wanita 20 Surabaya > Rp. Nokia UK Petra
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Selatan 1.500.000

Surabaya =Rp.

33 Pria 21 Barat 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

39 | Wanita 19 Barat 1.500.000 y UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

40 Pria 22 Timur Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

41 | Wanita 18 Pusat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

42 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

43 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 | FEriccson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

44 Pria 22 Timur Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

45 Pria 22 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

46 | Wanita 21 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

47 Pria 22 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

48 | Wanita 19 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

49 | Wanita 20 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

50 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

51 | Wanita 22 Selatan 1.500.000 y UK Petra
Surabaya > Rp.

52 | Wanita 20 Selatan 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

53 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

54 Pria 18 Barat Rp. 1.500.000 | FEriccson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

55 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

56 | Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra

57 Pria 20 Surabaya | Rp. 500.000 - Sony UK Petra
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Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson

Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

58 Pria 20 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

59 Pria 22 Barat 1.500.000 y UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

60 | Wanita 21 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

61 | Wanita 20) Pusat 1.500.000 y UK Petra
Surabaya =Rp.

62 Pria 21 Barat 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

63 Pria 20 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

64 Pria 18 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

65 | Wanita 21 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

66 | Wanita 19 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

67 | Wanita 19 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

68 Pria 22 Selatan | Rp. 1.500.000 | Motorolla | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

69 | Wanita 20 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya = Rp. Blackberr

70 | Wanita 21 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

71 Pria 22 Timur Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

72 Pria 20 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

73 Pria 22 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

74 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

75 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 y UK Petra
Surabaya =Rp.

76 Pria 21 Barat 1.500.000 Nokia UK Petra

77 | Wanita 20 Surabaya > Rp. Nokia UK Petra
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Selatan 1.500.000

Surabaya | Rp. 500.000 -

78 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

79 | Wanita 22 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

80 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 | FEriccson | UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

81 | Wanita 21 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

82 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

83 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya = Rp. Blackberr

84 | Wanita 22 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

85 | Wanita 19 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

86 | Wanita 18 Barat Rp. 1.500.000 | FEriccson | UK Petra
Surabaya > Rp. Blackberr

87 | Wanita 20 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

88 | Wanita 19 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

89 | Wanita 21 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

90 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 | Samsung | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

91 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

92 Pria 22 Selatan | Rp. 1.500.000 | Motorolla | UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

93 Pria 20 Barat Rp. 1.500.000 | Ericcson | UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

94 | Wanita 20 Barat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

95 Pria 22 Selatan | Rp. 1.500.000 | Motorolla | UK Petra
Surabaya =Rp.

96 Pria 21 Barat 1.500.000 Nokia UK Petra

97 | Wanita 19 Surabaya | Rp. 500.000 - Nokia UK Petra
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Pusat Rp. 1.500.000

Surabaya =Rp. Blackberr

98 | Wanita 20 Pusat 1.500.000 v UK Petra
Surabaya =Rp. Blackberr

99 Pria 20 Selatan 1.500.000 ¥ UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

100 | Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia UK Petra
Surabaya | Rp. 500.000 -

101 Pria 19 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

102 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

103 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

104 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

105 Pria 20 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

106 | Wanita 20 Selatan [ Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

107 Pria 18 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

108 | Wanita 17 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

109 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

110 | Wanita 19 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

111 Pria 18 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

112 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

113 Pria 19 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

114 Pria 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

115 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

116 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya

117 | Wanita 19 Surabaya | Rp. 500.000 - Nokia Ubaya
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Timur Rp. 1.500.000

Surabaya | Rp. 500.000 -

118 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

119 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

120 Pria 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya > Rp.

121 | Wanita 19 Selatan 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya =Rp.

122 Pria 19 Timur 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

123 Pria 18 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

124 Pria 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

125 Pria 18 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

126 Pria 19 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

127 | Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya =Rp.

128 Pria 19 Timur 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

129 Pria 19 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

130 | Wanita 19 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

131 Pria 18 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

132 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya > Rp.

133 | Wanita 19 Selatan 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

134 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

135 Pria 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

136 Pria 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya

137 | Wanita 20 Surabaya | Rp. 500.000 - Nokia Ubaya
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Timur Rp. 1.500.000

Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

138 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

139 Pria 19 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

140 | Wanita 17 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

141 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya =Rp.

142 Pria 19 Timur 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

143 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

144 Pria 19 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

145 Pria 20 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

146 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

147 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

148 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

149 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

150 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

151 Pria 19 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

152 Pria 20 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

153 Pria 19 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

154 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 | FEriccson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

155 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

156 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya

157 | Wanita 19 Surabaya > Rp. Nokia Ubaya
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Selatan 1.500.000

Surabaya | Rp. 500.000 -

158 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

159 Pria 18 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

160 | Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

161 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

162 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

163 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

164 | Wanita 17 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

165 Pria 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

166 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

167 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

168 | Wanita 21 Selatan | Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

169 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

170 Pria 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

171 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - Sony

172 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

173 | Wanita 17 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

174 Pria 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

175 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

176 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya

177 Pria 19 Surabaya > Rp. Nokia Ubaya
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Timur 1.500.000

Surabaya =Rp.

178 | Wanita 19 Selatan 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

179 Pria 18 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

180 Pria 19 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

181 | Wanita 19 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

182 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya =Rp.

183 | Wanita 19 Selatan 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

184 | Wanita 20 Barat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya =Rp.

185 Pria 19 Timur 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

186 | Wanita 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

187 Pria 20 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

188 Pria 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

189 Pria 18 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

190 | Wanita 19 Barat Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

191 Pria 18 Pusat Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

192 | Wanita 20 Selatan | Rp. 1.500.000 ¥ Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

193 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 - | Blackberr

194 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 v Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

195 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -

196 | Wanita 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya

197 | Wanita 19 Surabaya | Rp. 500.000 - Sony Ubaya
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Timur Rp. 1.500.000 | Ericcson
Surabaya | Rp. 500.000 -
198 | Wanita 19 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -
199 Pria 20 Timur Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
Surabaya | Rp. 500.000 -
200 Pria 21 Selatan [ Rp. 1.500.000 Nokia Ubaya
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Lampiran 2b. Data Perilaku Konsumtif (Data Awal)
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Lampiran 2c. Data Perilaku Konsumtif (dikelompokkan berdasarkan aspek)
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kkan Berdasarkan Aspek)
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tif (Dil

Perilakn K.
Tidak Efektif

4

34

23

16

32

39

33

30

22

26

No

51

52
53
54
35
56
57
58
59
60
61

62
63
64
65

66
67
68

69
70
71

72
73
74
75

76
77
78

79
80
81

82
83
84
83
86
87
88

89
90
21

92
93
94
95

96
97
98

99
100
101
102




104

Perilaku Konsumtif (Dikelompokkan Ber dasarkan Aspek)

Tidak Efektif

Tidak Efisien

29

21

31

3

24

40

z

]

17 | 20

F]

34

23

16

32

39

33

30

22

26

Ne

103
104
105
106
107
108
109
110
111
112
113
114
115
116
117
118
119
120
121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132
133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144
145
146
147
148
149
150
151
152
153
154
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Perilaku Konsumtif (Dikelompokkan Berdasarkan Aspek)

Tidak Efektif

Tidak Efisien

29

21

31

3

40 | 24

2

7

17 | 20

4

34

16 | 23

32

39

33

30

22

26

No

155
156
157
158
159
160
161
162
163
164
165
166
167
168
169
170
171
172
173
174
175
176
177
178
179
180
181
182
183
184
185
186
187
188
189
190
191
192
193
194
195
196
197
198
199
200
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Berdasarkan Aspek)

Tidak Sesuai K

14 | 28

36 | 27

19

28

15

10

8

tif (Dil

Perilaku K-
Tidak Rasional

37

11

13

13

33

35

No

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21

22
23
24
25

26
27
28

29
30
31

32
33
34
35

36
37
38

39
40
41

42
43
44
45

16
47
48

49
50
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kkan Berdasarkan Aspek)

36 | 27

19

23

15

10

Tidak Sesuai Kemampuan

25

14

fif (Dikel

Perilaku K
Tidak Rasional

37

13

18

33

35

No

51

52
53
54
55
56
57
58
59
60
61

62
63
64
65

66
67
68

69
70
71

T2
73
74
75

76
77
78

79
&0
81

82
83
84
85
86
&7
88

89
90
91

92
93
94
95

96
QF
98

99
100
101
102
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kkan Berdasarkan Aspek)

tif (Dikel

Tidak Sesuai K

14 | 25

36 | 27

19

28

15

10

8

=)

=)

=)

=)

)

=)

)

)

)

)

)

)

e

e

e

Perilaku K

Tidak R

37

11

13

13

33

35

No

103
104
105
106
107
108
109
110
111
112
113
114
115
116
117
118
119
120
121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132
133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144
145
146
147
148
149
150
151
152
153
154
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Tidak Sesuai K

14 | 25

36 | 27

19

28

15

10

8

Perilakn Konsnmiif (Dikelompokkan Berdasarkan Aspek)

Tidak R

37

11

13

18

38

35

No

155
156
157
158
159
1860
161
162
163
164
163
166
167
168
169
170
171
172
173
174
175
176
177
178
179
180
181
182
183
184
185
186
187
188
189
190
191
192
193
194
195
196
197
198
199
200




Lampiran 2d. Data Perilaku Konsumtif (item valid)

Kategori

Rendah

Rendah

Sedang
Sedang
Rendah

Rendah

Sedang

Rendah

Rendah
‘Tinggi

Sangat rendah

Sedang
Tinggi

Rendah
Tinggi
‘Tinggi

Sedang

Tinggi

Sangat tinggi

Tinggi
Tinggi
Tinggi
Tingsi
Tinggi

Sedang
Rendah

Rendah

Rendah

Tinggi

Rendah

Rendah

Sangat rendah

Sedang

Tinggi

Tot

46
a7
49
58
a7
a1

53
43
41

64
35

53
62
36
89
73
55
71

75

64
74
69
65

71

54
36
47
41

73
47
46
33
49
73

27

15

10

25

14

Tidak Sesuai Kemampuan

13

Tidak Rasional
37

18

38

35

31

24

40

Tidak Efisien
2

17

Tidak Efektif
39

33

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21

2
23
24
25
26
27
28

29
30
31

32
33
34

110



Kategori

Rendah
Tinggi
Tinggi

Sedang

Tinggi

Sedang
Rendah

Rendah

Rendah

Sedang
Tinggi
Tinggi
Tinggi
Tinggi
Tinggi

Rendah
Tinggi
Tinggi

Sedang

Rendah

Rendah

Rendah
Tinggi
Tinggi
Tinggi

Sangat rendah

Tinggi

Sedang

Tinggi

Rendah

Sangat rendah

Rendah
Tinggi
Tinggi
Tinggi

Tinggi

Tot

46
67
71

54
74
53
46
47
43
53
88

73
88

74
64
41

71

71

54
36
43
47
65

65

68

33
73
54
67
36
33
41

74
62
64
73

27

15

10

25

14

Tidak Sesnai Kemampuan

13

Tidak Rasional
18 | 37

38

38

31

24

40

Tidak Efisien

17

Tidak Efektif
39

33

No

35

36
37
38

39
40
41

42
43
44
43

46
47
48

49
50
51

52
53
54
55
56
57
58
59
60
61

62
63
64
63

66
67
68

69
70

111



Kategori

Sedang
Tinggi
Tinggi
Rendah
Rendah
Sedang
Tinggi
Sedang

Tinggi

Rendah
Tinggi

Sedang
Sedang

Tinggi

Rendah
Sedang
Tinggi
Tinggi
Tinggi
Sedang
Sedang
Tingsi
Tinggi
Tinggi
Tinggi

Sedang

Rendah
Tinggi
Tinggi

Rendah
Rendah
Rendah
Rendah
Sedang

Rendah
Rendah

Tot

53
67

68

41

47

54
71

49

71

43

73

58
58
71

41

58
64

74

73

49

54
62

65

64

62

54
41

73

67

47

3T

38

46

81

40

48

27

15

10

25

14

Tidak Sesuai Kemampuan

13

Tidak Rasional
18 | 37

33

35

31

24

40

Tidak Efisien
2

17

39

Tidak Efekiif

33

No

71

72
73
74
75
76
77
78

79
80
81

82
83
84
85
86
87
88
89
90
91

92
93
94
95
96
97
98

99
100
101
102
103
104
105
106

112



Kategori

Sedang
Rendah

Sedang
Sedang
Sedang

Sangat rendah

Sedang
Sedang

Sangat rendah

Rendah
Tinggi

Rendah

Sedang
Rendah

Sedang
Rendah

Sedang
Sedang
Sedang
Rendah

Sangat rendah

Rendah

Sedang
Sedang
Sedang

Sangat rendah

Tot

19
142
51

36
58
34
52
50
29
48

69
47
54
43

59
48

51

30
38
36
29
45

52
56
51

34

27

13

10

25

14

Tidak Sesual Kemampuan

13

Tidak Rasional
18 | 37

38

33

31

24

40

Tidak Efisien
2

17

Tidak Efektif
39

33

Neo

107
108
109
110
111
112
113
114
115
116
117
118
119
120
121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132

113



Kategori

Tinggi
Sedang
Sedang

Rendah

Rendah

Rendah

Rendah
Rendah

Rendah

Rendah

Tinggi

Sedang

Rendah

Rendah
Rendah

Sedang

Tinggi

Rendah
Sedang

Rendah

Rendah

Sangat rendah

Rendah

Sedang

Tinggi

Rendah
Sedang

Sangat rendah

Sedang

Rendah

Sedang

Rendah

Sedang
Sedang
Sedang

Sangat rendah

Tot

64
54
50
47
45

47
37
10
47
44
71

52
40
46
46
61

71

45

52
40
37
34
38

81

64
45

58

29
54
48

52
40
50
52
52
29

27

15

10

25

14

Tidak Sesuai K

13

Tidak Rasional
37

18

33

35

31

24

40

Tidak Efisien

17

Tidak Efektif
39

33

No

133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144
145
146
147
148
149
150
151
152
153
154
155
156
157
158
159
160
161
162
163
164
165
166
167
168

114



Kategori

Sangat rendah
Rendah

Sangat rendah

Rendah

Rendah

Rendah

Sedang
Tinggi

Rendah
Tinggi

Sedang
Sedang
Sedang
Rendah
Tinggi

Rendah

Rendah

Sangat rendah

Rendah
Rendah

Sedang
Sedang
Sedang
Rendah

Sedang
Sedang
Rendah

Rendah
Rendah
Tinggi

Rendah

Sedang

Tot

34
47
34
38

40
47
54
71

44
64
58
52
56
48

&

46
44
29
40
47
51

56
58
47
54
61

48

45

38

71

48

50

27

13

10

23

14

Tidak Sesuai Kemampuan

13

37

Tidak R

18

38

35

31

24

40

Tidak Efisien
Z

17

Tidak Efektifl
39

33

No

169
170
171
172
173
174
175
176
177
178
179
180
181
182
183
184
185
186
187
188
189
190
191
192
193
194
195
196
197
198
199
200
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ASPEK Keterangan | No ltem Pertanyaan
Favorable 26 Saya berharap apabila dalam membeli HP akan memperoleh hadiah langsung
Favorable 22 Saya berharap hadiah gratis dari pembelian HP merupakan sesuatu yang saya inginkan
Favorable 30 Saya menyukai pembelian HP yang ada label diskonnya
Favorable 33 Saya senang membeli HP yang memiliki promo undian
Tidak efektif Favorable 39 Saya senang membeli tipe HP yang mampu mengubah penampilan saya agar terlihat lebih keren
Unfavorable 32 Saya lebih memilih HP dengan model dan warna favorit saya
Unfavorable 16 Saya menyukai membeli tipe HP yang modelnya unik dan menarik
Unfavorable 23 Saya menyukai membeli tipe HP yang memiliki cashing yang kuat dan menarik
Unfavorable 34 Fitur-fitur dalam HP menentukan prioritas saya dalam membeli suatu HP
Unfavorable 4 Saya lebih suka membeli tipe HP yang sesuai fungsi, dibandingkan yang dapat membuat saya tampil lebih gaul
Favorable 17 Saya cenderung membeli tipe HP yang berbeda-beda, sesuai dengan mood sava
Favorable 20 Saya menyukai mencoba tipe-tipe HP terbaru, walaupun saya masih memiliki HP saat ini
Favorable 7 Uang saya banyak terpakai untuk membeli tipe HP terbaru
Favorable 2 Bila saya berada di pusat perbelanjaan, saya akan lebih dahulu mendatangi counter-counter penjualan HP yang ada disana
Tidak efisien Favorable 40 Saya senang berbelanja tipe HP yang hanya terdapat di pusat-pusat penjualan HP
Unfavorable 24 Saya tidak terlalu tertarik dengan HP yang sedang menjadi trend saat ini
Unfavorable 3 Saya tidak suka mencoba-coba menggunakan beberapa tipe HP sekaligus
Unfavorable 31 Saya tidak suka berganti-garti tipe HP dengan tipe yang terbaru
Unfavorable 21 Saya cenderung tidak menyukai membeli tipe HP vang disertakan dengan bandling dengan operator tertentu
Unfavorable 29 Saya tidak terlalu tertarik membeli tipe HP yang modelnya sekarang menarik perhatian orang
Favorable 35 Saya bersedia mengeluarkan uang berapapun untuk menjaga status sosial yang melekat pada saya
Favorable 38 Saya menyukai membeli tipe HP yang sesuai dengan penampilan saya
Favorable 18 Saya meyakini tipe HP yang saya beli mencerminkan status sosial saya
Favorable 37 Saya suka menggunakan tipe HP yang diiklankan oleh adis favorit saya
Tidak rasional Favorable 13 Saya menyukai HP dengan tipe internasional
Unfavorable 12 Figur publik dan terkenal tidak menentukan tipe HP apa yang akan saya beli
Unfavorable 1 Saya belum tentu menyukai tipe HP yang menjadi kesukaan artis favorit saya
Unfavorable 6 Saya kurang tertarik untuk mengikuti dan meniru tipe Hp yang digunakan oleh idola saya
Unfavorable 11 Saya meyakini belum tentu tipe HP yang diiklankan oleh figur terkenal adalah produk andalan
Unfavorable 5 Saya tidak tertarik untuk membeli HP dengan merek ternama dan yang menjadi idaman banyak orang
Favorable 8 Saya menyukai membeli tipe HP yang diproduksi secara terbatas (limited edition)
Favorable 14 Saya menyukai membeli tipe HP yang mewah, karena mencerminkan keperibadian saya
Favorable 25 Menurut saya, elegan tidaknya seseorang mampu diwakili oleh mahal tidaknya tipe HP yang dipakai
Favorable 10 Saya merasa hangga apabila membeli tipe HP yang mahal
Tidak sesuai Favorable 15 Saya rela mengeluarkan uang yang banyak demi membeli tipe HP yang mewah
kemampuan | Unfavorable 9 Bila dihadapkan pada dua tipe HP, maka saya akan memilih HP dengan harga termurah
Unfavorable 28 Saya menyukai membeli HP yang harga jual kembalinya masih bagus
Unfavorable 19 Tipe HP dengan harga obral sering saya incar dalam membeli HP
Unfavorable 36 Menurut saya, tipe HP yang mahal mencerminkan hahwa produk tersebut dapat memuaskan penggunarnya
Unfavorable 27 Saya meyakini bahwa kin mahal tipe HP, belum tentu akan meningkatkan rasa percaya diri seseorang
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Lampiran 3. Tabel Frekuensi Data
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Frequency Table
JenisKelamin
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid Pra 78 39.0 39.0 39.0
Wanita 122 61.0 61.0 100.0
Total 200 100.0 100.0
Usia
Cumulative
Freguency Percent Valid Percent Percent
Valid 17 4 2.0 2.0 2.0
18 25 12.6 12.5 14.5
19 50 25.0 25.0 395
20 71 3556 355 75.0
21 32 16.0 16.0 91.0
22 18 9.0 9.0 100.0
Total 200 100.0 100.0
Lokas Tempat Tinggal
Cumulative
Frequency Percent \alid Percent Percent
Valid  Surabaya Selatan 71 35.5 35.5 355
Surabaya Pusat 18 9.0 9.0 44.5
Surabaya Timur 55 27.5 27.5 72.0
Surabaya Barat 56 28.0 28.0 100.0
Total 200 100.0 100.0




Pengeluaran Per Bulan
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Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid  Rp. 500.000 - Rp. 1.500.000 146 73.0 73.0 73.0
= Rp. 1.500.000 o4 27.0 27.0 100.0
Total 200 100.0 100.0
Merek HP yang digunakan
Cumuative
Freguency Percent | Valid Percent Percent
Valid Nokia 104 52.0 52.0 52.0
Samsung 8 4.0 4.0 56.0
Motcrolla 4 2.0 20 58.0
Sony Ericcson 29 14.5 14.5 72.5
Blackberry 55 27.5 27.5 100.0
Total 200 100.0 100.0
Kampus
Cumulative
Frequency | Percent | Valid Percent Percent
Valid  Universitas Surabaya 100 50.0 50.0 50.0
Universitas Kisten Petra 100 50.0 50.0 100.0
Total 200 100.0 100.0




Lampiran 4. Deskripsi Profil Responden

Jenis Kelamin * Status Ekonomi
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Crosgab
Status Ekonomi
Menengah Atas Total

Jenis Kelamin ~ Pria Count 58 20 78
% within Status Ekonomi 39.7% 37.0% 39.0%

Wanita Count 88 34 122

% within Status Ekonomi 60.3% 63.0% 61.0%

Total Count 146 54 200
% within Status Ekonomi 100.0% 100.0% 100.0%




Usia * Status Ekonomi
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Crosdab
Status Ekonomi
Menengah Atas Total

Usia 17 Count 4 0 4
% within Status Ekonomi 2.7% .0% 2.0%

18 Count 25 0 25

% within Status Ekonomi 17.1% .0% 12.5%

19 Count 35 15 50

% within Status Ekonomi 24.0% 27.8% 25.0%

20 Count 52 19 71

% within Status Ekonomi 35.6% 35.2% 35.5%

21 Count 22 10 32

% within Status Ekonomi 15.1% 18.5% 16.0%

22 Count 8 10 18

% within Status Ekonomi 5.5% 18.5% 9.0%

Total Count 146 54 200
% within Status Ekonomi 100.0% 100.0% 100.0%




Lokasi Tempat Tinggal * Status Ekonomi
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Crosstab
Status Ekonomi
Menengah Atas Total
Lokasi Surabaya Selatan  Count 47 24 71
Tempat % within Status Ekonomi 32.2% 44.4% 35.5%
Tinggal Surabaya Pusat Count 13 5 18
% within Status Ekonomi 8.9% 9.3% 9.0%
Surabaya Timur Count 50 5 55
% within Status Ekonomi 34.2% 9.3% 27.5%
Surabaya Barat Count 36 20 56
% within Status Ekonomi 24.7% 37.0% 28.0%
Total Count 146 54 200
% within Status Ekonomi 100.0% 100.0% 100.0%
Merek HP yang digunakan * Status Ekonomi
Crosdab
Status Ekonomi
Menengah Atas Total |

Merek HP  Nokia Count 85 19 104

yang % within Status Bconomi 58.2% 35.2% 52.0%

digunakan Samsung Count 8 0 8

% within Status Bconomi 5.5% .0% 4.0%

Motordla Count 4 0 4

% within Status Bkonomi 2.7% 0% 2.0%

Sony Ericcson  Count 29 0 29

% within Status Bkonomi 19.9% 0% 14.5%

Blackberry Count 20 35 55

% within Status Bkonomi 13.7% 64.8% 27.5%

Total Count 148 54 200

% within Status Bkonomi 100.0% 100.0% 100.0%




Kampus * Status Ekonomi
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Crosgab
Status Ekonomi
Menengah Atas Total

Kampus  Universitas Surabaya Count 90 10 100
% within Status Ekonomi 61.6% 18.5% 50.0%

Universitas Kisten Petra  Count 56 44 100

% within Status Ekonomi 38.4% 81.5% 50.0%

Total Count 146 54 200
% within Status Ekonomi 100.0% 100.0% 100.0%




Lampiran 5. Deskripsi Perilaku Konsumen

Status Ekonomi = Menengah

Perilaku konsumtif*
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Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid Sangd rendah 14 9,6 9.6 9.6
Rendzh 67 45,9 459 55,5
Sedang 52 35,6 356 91,1
Tinggi 13 8,9 89 100,0
Total 146 100,0 100,0
a. Status Ekonomi = Menengah
Status Fkonomi = Atas
Perilaku konsumtif
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid Rendah 5 9,3 9,3 9,3
Sedang 3] 11,1 11,1 20,4
Tinggi 42 77.8 77.8 98,1
Sangat tinggi 1 1,9 1,9 100,0
Total 54 100,0 100,0

a. Status Ekonomi = Atas



Lampiran 6. Uji Validitas dan Reliabilitas Data

PUTARAN1

Case Processing Summary

N %
Cases Valid 200 100.0
Excluded® 0] .0
Total 200 100.0

a. Listwise deletion based on all
variables in the procedure.

Reliability Statistics

Cronbach's
Alpha Based
on
Cronbach's Standardized
Alpha ltems N of ltems
879 871 40
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Item-Total Statistics

Scale Corrected Cronbach's

Scale Mean if Variance if Item-Total Alpha if ltem

ltem Deleted | ltem Deleted | Correlation Deleted
item 26 91.04 182.541 325 877
item 22 91.09 188.896 .019 .882
item 30 91.30 188.613 .050 .881
item 33 91.28 178.452 519 874
item 39 91.19 173.401 610 .871
item 32 91.87 189.099 .030 .881
item 16 91.78 185.864 22 .878
item 23 92.07 187.070 167 .879
item 34 91.99 192.397 -.164 .884
item 4 91.55 175.867 .639 .871
item 17 91.54 178.763 443 875
item 20 91.62 181.383 .308 877
item 7 92.40 182.522 522 875
item 2 91.82 181.385 .365 .876
item 40 91.28 178.786 .396 .876
item 24 91.15 178.577 446 .875
item 3 91.53 185.999 155 .880
item 31 91.66 177.562 519 873
item 21 91.37 184.154 .236 .878
item 29 91.64 190.082 -.042 .884
item 35 91.58 171.751 597 871
item 38 90.91 173.765 .698 .870
item 18 91.43 179.211 582 873
item 37 91.81 178.721 421 875
item 13 90.93 172.753 642 .870
item 12 91.80 183.317 .308 877
item 1 92.09 179.375 .359 877
item 6 91.72 173.429 707 .870
item 11 91.97 187.552 109 .880
item 5 91.19 174.393 620 871
item 8 91.41 170.806 .653 .870
item 14 91.43 172.316 .688 .870
item 25 91.46 174.772 507 873
item 10 91.30 175.033 638 871
item 15 91.73 175.567 522 873
item 9 90.97 184.140 .252 .878
item 28 92.04 188.802 .060 .880
item 19 90.96 185.983 135 .880
item 36 9147 201.959 -471 .893
item 27 91.64 175.729 .609 .872
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PUTARAN2

Case Processing Summary

N %
Cases Valid 200 100.0
Excluded® .0
Total 200 100.0
a. Listwise deletion based on all
variables in the procedure.
Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based
on
Cronbach's Standardized
Alpha ltems N of ltems
.920 .921 26
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Item-Total Statistics
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Scale Corrected Cronbach's

Scale Mean if Variance if ltem-Total Alpha if ltem

ltem Deleted ltem Deleted Correlation Deleted
item 26 58.89 167.529 291 921
item 33 59.12 162.970 519 918
item 39 59.04 156.426 .684 915
item 4 59.40 160.753 626 918
item 17 59.38 162.106 497 918
item 20 59.47 166.099 293 921
item 7 60.24 166.736 533 918
item 2 59.67 166.224 343 2920
item 40 59.13 162.783 416 919
item 24 58.99 162.191 487 918
item 31 59.51 161.095 569 917
item 35 59.44 154,599 674 915
item 38 58.75 159.193 .664 915
item 18 59.28 163.839 573 917
item 37 59.65 162.761 441 919
item 13 58.77 156.912 .669 915
item 12 59.65 167.597 .309 2920
item 1 59.93 165.452 293 922
item 6 59.57 158.418 695 915
item 5 59.03 158.884 629 918
item 8 59.26 155.910 643 915
item 14 59.27 155.585 .758 913
item 25 59.30 159.638 499 918
item 10 59.14 159.699 .638 918
item 15 59.57 157.704 630 918
item 27 59.49 161.869 535 917




PUTARAN3

Case Processing Summary

N %
Cases Valid 200 100.0
Excluded® .0
Total 200 100.0
a. Listwise deletion based on all
variables in the procedure.
Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based
on
Cronbach's Standardized
Alpha ltems N of ltems
925 925 23
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Item-Total Statistics
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Scale Corrected Cronbach's

Scale Mean if Variance if ltem-Total Alpha if ltem

ltem Deleted ltem Deleted Correlation Deleted
item 33 52.26 143.206 498 923
item 39 5217 135.981 718 919
item 4 52.53 141.487 585 922
item 17 5252 142.050 495 923
item 7 53.38 146.427 528 923
item 2 52.80 146.312 319 926
item 40 52.26 142,937 403 925
item 24 5213 141.839 499 923
item 31 52.64 140.644 591 922
item 35 52.57 134.297 703 919
item 38 51.89 139.389 659 920
item 18 52.41 143.560 579 922
item 37 52.79 143.506 .399 925
item 13 51.91 136.458 702 919
item 12 52.78 147.519 .288 926
item 6 52.70 138.573 695 920
item 5 5217 139.083 625 921
item 8 52.39 136.460 632 921
item 14 52.41 134.795 813 917
item 25 52.44 138.850 534 923
item 10 52.28 139.256 665 2920
item 15 52.71 136.842 8679 2920
item 27 52.62 142.679 .489 923




PUTARAN 4

Case Processing Summary

N %
Cases Valid 200 100.0
Excluded® .0
Total 200 100.0
a. Listwise deletion based on all
variables in the procedure.
Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based
on
Cronbach's Standardized
Alpha ltems N of ltems
.926 927 22
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Item-Total Statistics
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Scale Corrected Cronbach's

Scale Mean if Variance if ltem-Total Alpha if ltem

ltem Deleted ltem Deleted Correlation Deleted
item 33 50.19 138.131 481 925
item 39 50.10 130.894 710 920
item 4 50.46 136.099 588 923
item 17 50.45 136.801 490 925
item 7 51.31 140.987 528 925
item 2 50.73 141.012 312 927
item 40 50.19 137.582 402 926
item 24 50.06 136.545 496 924
item 31 50.57 135.161 600 923
item 35 50.50 128.834 714 920
item 38 49.82 133.830 672 921
item 18 50.34 138.266 573 923
item 37 50.72 138.617 375 927
item 13 49.84 130.973 713 920
item 6 50.63 133.300 694 921
item 5 50.10 133.594 635 922
item 8 50.32 131.133 635 922
item 14 50.34 129.721 .806 918
item 25 50.37 133.600 532 924
item 10 50.21 133.601 685 921
item 15 50.64 131.600 678 921
item 27 50.55 137.204 494 924




Lampiran 7. Uji Normalitas Data

One-Sample Kolmogorov-Smirnov Test

Perilaku
konsumtif
N 200
Nomal Parameters @b Mean 2,3996
Std. Deviation 55204
Most Extreme Absolute ,089
Differences Positive .089
Negative -,082
Kolmogorow-Smirnov Z 1,253
Asymp. Sig. (2-tailed) 086

a. Test distribution is Normal.
b. Calculated from data.
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Lampiran 8. Uji Independent-Sample T

T-Test
Group Statistics
Std. Error
Status Ekonomi N Mean Std. Deviation Mean
Perilaku konsumtif  Menengah 146 2,1836 ,43125 ,03569
Atas 54 2,9837 ,39908 ,05431
Independent Samples Tedt
Levene's Test for
Equality of Variances t-test for Equality of Means
95% Confidence
Interval of the
Mean Std. Error Difference
F Sig. t df Sig. (2tailed) | Difference | Difference Lower Upper
Perilaku konsumtif ~ Equal variances
assumed ,448 ,504 -11,880 198 ,000 -, 80014 ,06735 -, 93296 -, 66732
Equal variances
not assumed -12,313 101,733 ,000 -, 80014 ,06499 -, 92904 -, 67124
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Lampiran 9. Hasil Analisis Tabulasi Silang

Jenis Kelamin * Perilaku konsumtif

Crosdab
Perilaku konsumtif
Sangat

rendah Rendah Sedang Tinggi Sangat tinggi Total
Jenis Kelamin ~ Pria Count 5 27 28 18 0 78
% within Jenis Kelamin 6,4% 34,6% 35,9% 23.1% ,0% 100,0%
Wanita Count 9 45 30 37 1 122
% within Jenis Kelamin 7.4% 36,9% 24,6% 30,3% ,8% 100,0%
Total Count 14 72 58 55 1 200
% within Jenis Kelamin 7.0% 36,0% 29,0% 27.5% 5% 100,0%
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Usia * Perilaku konsumtif

Crosdab
Perilaku konsumtif
Sangat
_ rendeh Rendah Sedang Tinggi Sangat tinggi Total

Usia 17 Count 0 4 0 0 0 4
% within Usia 0% 100,0% 0% 0% ,0% 100,0%

18 Count 0 12 13 0 0 25

% within Usia 0% 48,0% 52,0% 0% ,0% 100,0%

19 Count 0 22 14 13 1 50

% within Usia 0% 44,0% 28,0% 26,0% 2,0% 100,0%

20 Count 5 30 13 23 0 71

% within Usia 7.0% 42 3% 18,3% 32,4% 0% 100,0%

21 Count 9 4 14 5 0 32

% within Usia 28,1% 12,5% 43,8% 15,6% ,0% 100,0%

22 Count 0 0 4 14 0 18

% within Usia 0% 0% 22,2% 77,8% ,0% 100,0%

Total Count 14 72 58 55 1 200
% within Usia 7.0% 36,0% 29,0% 27,5% 5% 100,0%
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Lokasi Tempat Tinggal * Perilaku konsumtif

Crosstab
Perileku konsumtif
Sangat
rendah Rendah Sedang Tinggi Sangat tinggi Total
Lokasi Surabaya Selatan  Count 5 20 19 27 0 71
Tempat % within Lokasi
Tinggal Tempat Tinggal 7,0% 28,2% 26,8% 38,0% ,0% 100,0%
Surabaya Pusat Count 0 8 5 5 0 18
% within Lokasi
Tempat Tinggal ,0% 44,4% 27,8% 27,8% ,0% 100,0%
Surabaya Timur Count 9 24 17 5 0 55
% within Lokasi o o o o o
Tempat Tinggal 16,4% 43,6% 30,9% 9,1% ,0% 100,0%
Surabaya Barat Count 0 20 17 18 1 56
% within Lokasi o o o o o
Tempat Tinggal ,0% 35,7% 30,4% 32,1% 1,8% 100,0%
Total Count 14 72 58 55 1 200
% within Lokasi o o o o o
Tempat Tinggal 7,0% 36,0% 29,0% 27,5% 5% 100,0%
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Pengeluaran Per Bulan * Perilaku konsumtif

Crosstab
Perilaku konsumtif
Sangat
rendah Rendah Sedang Tinggi Sangat tinggi Total
Pengeluaran Rp. 500.000 - Count 14 67 52 13 0 146
Per Bulan Rp. 1.500.000 o5 withi
F/,"e‘r”gmgnpe"ge'”ara" 9.6% 45,9% 35.6% 8,9% 0% | 100,0%
> Rp. 1.500.000 Count 0 5 6 42 1 54
o
F/,"e‘r"’gz'lra'npe”ge'”ara” 0% 9,3% 11,1% 77.8% 1,9% | 100,0%
Total Count 14 72 58 55 1 200
o
F/,"e‘r"’gz'lra'npe"ge'”ara" 7.0% 36,0% 29.0% 27.5% 5% | 100,0%
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Merek HP yang digunakan * Perilaku konsumtif

Crosstab
Perilaku konsumtif
Sangat
rendah Rendah Sedang Tinggi Sangat tinggi Total
Merek HP Nokia Count 9 48 34 13 0 104
yang % within Merek HP
digunakan yang dgunakan 8.7% 46,2% 32.7% 12,5% 0% | 100,0%
Samsung Count 0 0 8 0 0 8
% within Merek HP
Jang dounakan 0% 0% | 100,0% 0% 0% | 100,0%
Motordla Count 0 0 0 4 0 4
N
yfi :‘Stg;u“::lﬁ HP 0% 0% 0% | 100,0% 0% | 100,0%
Sony Ericcson Count 5 16 4 4 0 29
N
yfi :‘Stg;u“::lﬁ HP 17,2% 55,2% 13,8% 13,8% 0% | 100,0%
Blackberry Count 0 8 12 34 1 55
N
yfi :‘Stg;u“::lﬁ HP 0% 14,5% 21.8% 61,8% 1,8% | 100,0%
Total Count 14 72 58 55 1 200
N
yfi :‘Stg;u“::lﬁ HP 7.0% 36,0% 29.0% 27.5% 5% | 100,0%
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UNIVERSITAS SURABAYA

Jalan Raya Kalirungkut, Surabavya
Telp. : (031) 2881060, 2881062, 2981064, Fax.: (031) 2081061
http://pelkam1.ubaya.ac.ld email: adpelkam@ubaya.ac.id

Nomor: 2.282/Adpelkam/V1/2010 24 Juni 2010
Hal :Pemberian ijin

Kepada Yth

Sdr. Darwin

Mahasiswa Fakultas Psikologi
Universitas Widya Mandala

Berdasarkan surat permintaan ijin Saudara berserta contoh kuesioner, maka
melalui surat ini kami memberikan ijin kepada Saudara untuk melakukan survei
melalui penyebaran kuesioner guna penyelesaian tugas akhir/skripsi Saudara
(Judul : Perilaku konsumtif dalam membeli HP pada remaja akhir di kota
Surabaya ditinjau dari status ekonomi)

Adapun pelaksanaan pembagian kuesioner harus dilakukan di lingkungan kampus
Ubaya dan tidak menggangu aktivitas belajar mahasiswa Ubaya.

Demikian yang dapat kami informasikan. Semoga dapat membantu tugas Saudara.
Terima kasih atas perhatian dan kerjasamanya

Tembusan:
1. Wakil Rektor I



JALAN SIWALANKERTO 121-131, SURABAYA 6023
PO BOX 4131 5BS, SURABAYA 6044

UNIVERSITAS KRISTEN PETRA || 5 (&) sains™ "ot pevees

E-MAIL : info@peter.petra.ac.id
| Homepage Intermnet : hitp:/fwww pelra.ac.ic

No : 1209/UKP/2010 13 Juli 2010
Lampiran : -

Perihal : Penyebaran Angket

Kepada : Ibu Y. Yettie Wandansari, M.Si.

Dekan Fakultas Psikologi
Universitas Katolik Widya Mandala
J1. Dinoyo 42 - 44

Surabaya 60263

Dengan hormat,

Menanggapi surat Ibu No. 0569/WMO07/T/2010 tanggal 11 Juni 2010 perihal
permohonan ijin melakukan penyebaran angket di Universitas Kristen Petra
dalam rangka penyelesaian skripsi oleh mahasiswa bernama Darwin Bintoro
(No. Pokok: 7103005017), dengan ini kami sampaikan bahwa kami
memberikan ijin untuk permohonan tersebut,

Adapun mahasiswa yang bersangkutan diminta untuk menyampaikan dan
mengambil kembali angketnya di Unit Humas dan Informasi Studi UK
Petra. Unit Humas dan Informasi Studi akan membantu menyebarkan
angket tersebut di lingikungan UK Petra.

Demikian disampaikan. Terima kasih atas perhatian yang diberikan

ET}_{/._/ ‘Wakil Rektor Bidang Akademik

Tembusan:
Ka. Unit Humas dan Informasi Studi
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