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BAB V 

PENUTUP 

 

5.1 Kesimpulan 

Prosedur merupakan serangkaian kegiatan yang disusun dan harus diikuti 

agar perusahaan memiliki pola kerja yang tetap sehingga pekerjaan dapat 

terselesaikan dengan baik dan tepat waktu. Prosedur berfungsi dalam memperlancar 

tugas karyawan, mengurangi terjadinya kesalahan dalam pekerjaan, dan juga 

sebagai pedoman dalam melakukan pekerjaan. Perusahaan harus memiliki prosedur 

agar kegiatan di perusahaan dapat berjalan dengan baik.  

Setelah melakukan PKL selama 3 bulan, penulis telah melakukan 

pengamatan pada divisi variasi. Divisi variasi telah mejalankan prosedur penjualan 

mulai dari tahap penerimaan surat pesanan (memo), tahap penerimaan mobil, tahap 

pembuatan SPK, tahap pengambilan stok, tahap pencatatan piutang, tahap 

penagihan piutang, tahap pelunasan piutang, dan tahap pengantaran mobil sesuai 

dengan Prosedur Operasional Standar (POS) penjualan yang berlaku di perusahaan. 

Maka dari itu, dapat disimpulkan bahwa divisi variasi telah menerapkan prosedur 

penjualan dengan baik. Namun perlu adanya perhatian lebih pada tahap 

pemeriksaan stok di mana sering ditemukan perbedaan antara jumlah stok yang ada 

di fail stok dengan jumlah stok yang ada di gudang variasi. 

 

5.2 Saran 

 Divisi variasi telah menerapkan prosedur penjualan dengan baik. Seluruh 

kegiatan penjualan telah dilaksanakan sesuai dengan POS yang berlaku di 

perusahaan. Namun untuk menghindari adanya perbedaan jumlah stok di fail stok 

divisi variasi dengan jumlah stok riil yang terdapat di gudang, sebaiknya frekuensi 

pemeriksaan stok dilakukan secara rutin dengan cara membandingkan catatan stok 

yang ada di fail stok divisi variasi dengan stok yang ada di gudang variasi. Selain 

itu, juga selalu dilakukan pembaruan ketersediaan stok di fail stok divisi variasi. 

Dengan demikian jumlah stok barang di fail stok akan lebih akurat sesuai dengan 

ketersediaan barang di gudang variasi.
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